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DORTMUNDER ZEITUNG

Der Schliissel zum Erfolg

Jahrhundertauftrag Berliner Relchstag bescherte Weckbacher viele Folgeauftrage

Es war ein Jahrhundertauf-
trag fiir Weckbacher, der so
manche weitere Tiir dffnete:
Am 19. April 1999 streckte
Bundestagsprasident  Wolf-
gang Thierse den sieben Kilo
schweren Ubergabeschliissel
fiir das Berliner Reichstagsge-
baude den Kameras entge-
gen. Im Hintergrund posierte
auch Dirk Rutenhofer, Ge-
schéftsfithrender Gesellschaf-
ter von Weckbacher. ™

Das Dortmunder Sicher-
heitstechnikunternehmen

hatte die historische Sehens-

wiirdigkeit mit Zehntausen-
den von Schliefzylindern
ausgestattet.  Auftragswert:
rund 2,5 Millionen Mark (et-
wa 1,28 Millionen Euro). Drei
weitere Niederlassungen und

Das Foto von der Schlﬁss_elﬁbergabe mit Wolfgang Thierse vor dem Berliner Reichstag ziert das

Auftrége fiir eine Vielzahl re-

nommierter Objekte folgten Biiro von Michael Mainz (l.) und Dirk Rutenhofer. RN-Foto Menne

dem Vorzeigeprojekt in den

ndchsten zehn Jahren. Der
Umsatz verdreifachte sich
von fiinf Millionen Mark auf
acht Millionen Euro, die Mit-
arbeiterzahl kletterte von 22
auf 38.

Die grassierende Wirt-
schaftskrise schockt Weckba-
cher nicht, ldsst die Ziele aber
auch nicht in den Himmel
wachsen: ,Unser Ziel ist es,
den Umsatz von 2008 zu hal-
ten“, so Michael Mainz, der
gemeinsam mit Rutenhofer

die Firma fiihrt. Die beiden
haben auch frither schwieri-
ge Zeiten iberstanden. Als
Mainz vor 17 Jahren das 1946
gegriindete
iibernahm, war es ins Tru-
deln geraten. ,Das waren Zei-
ten, in denen die Banken je-
den Monat anriefen und die
Zahlen haben wollten®, sagt
Rutenhofer. Da tue es gut,
wenn sie heute anriefen und
sagten ,,wir mochten sie gern
bei dem Projekt begleiten®.

Unternehmen

Weckbacher macht rund
15 Prozent des Umsatzes mit
privaten Kunden, die iibrigen
85 Prozent sind Unterneh-
men und davon die Halfte 6f-
fentliche Auftraggeber. , Viele
Firmen scheuen sich an of-
fentlichen Ausschreibungen
zu beteiligen®, weif%* Ruten-
hofer. Das Procedere sei ih-
nen zu aufwandig, die Preise
zu schlecht. Doch wenn man
»alle Tricks und Kniffe* ken-
ne, konne man durchaus gute

[muss“,

Geschifte mit der offentli-
chen Hand machen, weift Ru-
tenhaofer mittlerweile.

Der blickt zurzeit mit Mi-
chael Mainz “Richtung Nor-
den, gen Hamburg. Dort soll
nach Berlin, Maintal bei
Frankfurt und Stuttgart eine
weitere Niederlassung ge-
griindet werden. , Vorausset-
zung dazu ist allerdmgs qua-
lifiziertes Personal, das erst
einmal gefunden werden
so Mainz. =kiwi  *



