Weckbacher Sicherheitssysteme GmbH

Fachhandler erhalt den
1. Dortmunder Wirtschaftspreis

Die Weckbacher Sicher-
heitssysteme GmbH
erhielt am 4. November
2005 den erstmals ausge-
lobten Dortmunder
Wirtschaftspreis.

Aus Insgesamt 65 Mitbewerbern
entschied sich die Jury aus Dortmunder
Wirtschaftsforderung, IHK, Handwerks-
kammer, Ernst & Young und ortlicher
Sparkasse fur den engagierten Sicher-
heitsdienstleister.

Die gestellten Anforderungen an
den Preistrager erfullt Weckbacher mit
seinen Geschaftsfihrern Dirk Rutenho-
fer und Michael Mainz mit Bravour,
so die Jury: echte Unternehmerperson-
lichkeiten in einem nachhaltig erfolg-
reichen Unternehmen, die durch ihr
Wirken malBgeblich zum Imagegewinn
der Stadt beitragen.

Mit entscheidend fir die Auszeich-
nung des Unternehmens war nicht zu-
letzt der Auftrag zur Absicherung des
Reichstages und des Bundeskanzleram-
tes mit hochwertiger SchlieBtechnik.
Diese beiden imagetrachtigen Projekte
haben dazu beigetragen, das Unter-
nehmen weit Uber die Grenzen der Re-
gion hinaus bekannt zu machen. Wel-
tere Image fordernde Auftrage wie die
Absicherung der Commerzbank Arena
in Frankfurt folgten. Das uberregionale
Objektgeschaft ist auch Grund dafdr,
dass Weckbacher heute Uber Niederlas-
sungen in Maintal und Berlin verfuat,
um den Kunden vor Ort ein Hochstmal3
an Service zu bieten. Trotzdem haben
die Dortmunder aber den Kontakt zum
privaten Endkunden nicht verloren.

Der Preis

Der jahrlich ausgelobte Dortmunder
Wirtschaftspreis wirdigt auBergewohn-
liche unternehmerische Leistungen und
iIst nicht mit einem Preisgeld verbunden.
Ausgezeichnet werden Unternehmen,
die durch ithr Wirken entscheidend zur
Innovationskraft und Wettbewerbsfa-
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Professionelle Sicherheitstechnik

Freuen sich uber den 1. Dortmunder Wirtschaftspreis: Die beiden Weckbacher Geschéftsfiuhrer
Dirk Rutenhofer (links) und Michael Mainz.

higkeit des Wirtschaftsstandortes Dort-
mund beitragen. ,Fir uns und unser
Haus ist dieser Preis eine ganz besonde-
re Wurdigung unseres Engagements.
Zugleich ist er auch Ansporn, in unse-
ren Anstrengungen nicht nachzulassen
und noch besser zu werden”, sagt Dirk
Rutenhofer. ,,Anfangs waren wir Uber-
rascht, als erstes Unternehmen diese
nohe Auszeichnung unserer Stadt zu
erhalten. Doch heute, einige Woche
spater, ist es fur uns gar nicht mehr so
unverstandlich: Der Preis wurdigt Un-
ternehmer, die den Mut haben, neue
Weqge zu gehen. Betrachtet man unsere
Geschichte, so haben wir einmal vor
knapp Uber 60 Jahren als ,kleiner”
Schlusseldienst begonnen. Das Unter-
nehmen spezialisierte sich zum Sicher-
heitsfachgeschaft und gqilt heute
schlieBlich als ,High-End-Anbieter” fir
hochwertige Zutrittssysteme mit dem
Schwerpunkt Objektgeschaft. Bedingt
durch unsere Struktur reprdsentieren
wir daruber hinaus die Bereiche Grol3-
und Einzelhandel, Errichter und Hand-
werker sowie naturlich die Komponen-
te Dienstleistung. Und wir sind weit
uber die Grenzen der Stadt — und bei
Bedarf auch des Landes — hinaus aktiv”,
beschreibt Rutenhofer weiter.

Idealer Werbetrager

Nachdem bekannt war, dass Weck-
bacher fur diesen Preis nominiert ist,
mussten verschiedene Unterlagen ein-
gebracht werden, die letztlich das An-
forderungsprofil mit Tatsachen belegen.
Neben den Bilanzen der letzten Jahre
galt es, hauptsachlich Fragen zu den
Punkten Ausbildungssituation, Innovati-
onskraft und Investitionstatigkeit zu be-
antworten. , Etwa eine Woche vor der
Preisverleihung wurden wir dann infor-
miert, dass wir der Gewinner sind — al-
lerdings mit der Auflage, Stillschweigen
Zzu bewahren”, sagt Rutenhofer.

Im Anschluss an die Verleihung wur-
de die Auszeichnung von Weckbacher
naturlich professionell vermarktet. Alle
Lieferanten und GroBkunden des Un-
ternehmens wurden informiert und ha-
ben sehr positiv reagiert. Der Preis hat
eine enorme Werbewirkung, die Weck-
bacher in den kommenden Monaten im
groBBen Stil flr ein positives Image nut-
zen wird. i
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